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MIRSAD DURMIC: Korak smo
ispred konkurencije

BH BUSINESS MASGAZINE:

Gospodine Durmi¢, od kada posluje privredni
subjekt DMDE, Sta je bila prvobitna djelatnost i kako je
tekao razvoj u prvim godinama rada?

Tekst Rasid Haki¢
Saradnica na pripremi materijala Lejla Junuzovi¢
Fotografije DMDE doo

Do pocetka devedesetih godina prosloga
stoljeca ex jugoslovenski privredni razvoj u
znatnoj mjeri se temeljio na Zeljeznickom
transportu privrednih dobara.

Poslijeratni period donio je brojne realitete,
od kojih i sporo stavljanje u funkciju
raspolozivih Zeljeznickih bh. kapaciteta.

Rezultat takvog stanja je razvoj domaceg
i medunarodnog teretnog drumskog
saobracaja, koji u znatnoj mjeri utice na
kakav-takav privredni progres.

Jedan od privrednih subjekata koji se
bavi drumskim transportom roba je i
DMDE, koji je u relativno kratkom roku
uspio da postane jedan od vodedih na
bosanskohercegovackom prostoru.

Dosadasnji razvojni put DMDE-a predstavio
je osnivac i vlasnik Mirsad Durmié, covjek sa
ogromnom energijom, koji poslovne uspjehe
biljezi i u drugim oblastima privatnog
poduzetnistva.

M. DURMIC:

Firma DMDE doo osnovana je 2004. godine sa
sjediStem u Brijesnici Velikoj, u opstini Doboj Istok.
Prvobitni poslovi kojima se firma bavila bilo je izvodenje
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DINO DURMIC,
DIREKTOR DMDE-a

zemljanihradova, rusenje objekata
i pripreme terena za gradnju.

Sve to je ukljucivalo i
posjedovanje kamiona koji su
prevozili zemlju od iskopa, a onda
se uporedo krenulo i sa voZnjom
uglia iz Stanara u Maglaj, za
potrebe fabrike Natron Hayat.
Povecanje obima tog transporta
zahtijevalo je i nabavku dodatnih
vozila kojim bi se vr8io transport.

| tako po€inje uzlazna putanja
naSe kompanije. U meduvremenu
firma obezbjeduje i sve potrebne

licence za medunarodni transport,
te sve viSe pocinje vrsiti prijevoz
rasutih tereta u silocisternama,
Sto je rezultiralo da danas preko
80 posto naSih usluga odpada
na izvoz, a preostali dio je uvoz
Zitarica iz Madarske i Srbije za
naSu zemlju. Takoder je vazno
da spomenemo i kupovinu bive
fabrike  namjeStaja  ,Enterijer”
u Kotorskom, koju smo kasnije
prodali turskoj kompaniji [LLA
i tako ostvarili dobar profit, te
stvorili uslove i pretpostavke za
dalja ulaganja.

BH BUSINESS MAGAZINE:
Kojom dinamikom se razvijao

privredni subjekt Ciji ste osnivaC

I vlasnik i ko su glavni poslovni

partneri DMDE-a?

M. DURMIC:

DMDE iz godine u godinu
biliezi kontinuiran rast i razvoj.
Kako se povecavao obim poslova
i Sirilo trziSte, povecavali smo i broj
voznih jedinica, uporedo prateéi
trendove i tehnologiju.

Na samom pocCetku, 2004.
godine, kada je firma i osnovana,
na raspolaganju smo imali tri
kamiona i nekoliko bagera.

Danas na$ vozni park €ini 75
kompleta, prosjecne starosti Cetiri
godine. Na$ najveCi strateski

partner je fabrika sode u Lukavcu,
za koju vrS§imo 80 posto nasih
usluga prijevoza, a preostalih 20
posto otpada na strane poslovne
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partnere kao Sto su kompanije
Brenntag, StockMeier, Saponia i
druge.

Takoder vr§imo i uvoz Zitarica iz
Srbije i Madarske za BiH. Ukupan
promet koje su nase dvije firme
ostvarile u 2017. godini je pre$ao
19. miliona KM, a zavrSetkom
2018. godine o&ekujemo jo$ bolji
poslovni rezultat.

SISTEMSKIM RIESENJIMA
DRZAVA MORA
RIJESITI PITANJE

KVALITETNE RADNE SNAGE

BH BUSINESS MAGAZINE:
Koliko je radnika uposleno

u DMDE-u i sa kakvom

kvalifikacionom strukturom?

M. DURMIC:

Trenutno stanje na spisku
naSih  zaposlenih radnika je
75 profesionalnih vozaa i 10
radnika koji ¢ine administraciju
i dispeCerski centar, a koji su
uglavnom visokoobrazovani
kadar.

Prilikom zapo$ljavanja uvijek
nastojimo da prednost dajemo
mladim ljudima sa podrucja nase,
ali i susjednih opétina, kao Sto
su Doboj i Petrovo. U naSoj firmi
imamo radnike razli¢itih vjerskih

M. DURMIC:

Misija firme od samog njezinog osnivanja bila je izgraditi pozitivan i
prepoznatljiv imidZ sa tendencijom stalnog napretka.
Vizija firme je postati referentno ime za transport, jer DMDE vidimo kao
kompaniju koja je uvijek spremna ici korak ispred svoje konkurencije u
osvajanju novih trzista, kao zadobijanju i oCuvanju ukazanog povjerenja.

pripadnosti $to nam je vrlo bitno,
naroCito kada su u pitanju vjerski
praznici, kako bismo ih mogli
ispoStovati i osigurati slobodne
dane, a da pri tome ni posao ne
trpi.

BH BUSINESS MAGAZINE:
Kakva su VaSa iskustva
po pitanju obezbjedenja
odgovarajuceg kvalitetnog kadra?

M. DURMIC:

Kada govorimo o kvalitetnom
kadru moramo re¢i da se
susreemo  sa  problemom
nedostataka odredenih zanimanja
za djelatnosti koje su u porastu
kao Sto je transport.

Firma je na trziStu stekla
dosta dobru reputaciju, te nam

ne predstavlja problem da
obezbijedimo dovoljno posla, ali
ljudi koji ¢e taj posao obavljati
kvalitetno i sauvati ugled firme je
nedovoljno.

Mada, moramo priznati da su
Skole na naSoj opstini iznjedrile
mnoge dobre dake, koji su se
istakli i kroz studiranje, pa imamo
zaista kvalitetnih inzenjera i raznih
drugih kadrova.

Sada je samo vazno tim ljudima
ponuditi dobra radna mjesta i
omoguciti im uslove u kojima ce
oni dati svoj maksimum.

Na$a firma ima tim koji dobro
funkcioniSe i svakodnevno
razmiSliamo $ta je to Sto ¢e ih
dodatno motivisati da s elanom
obavljaju svoje radne zadatke.

Narocito smo ponosni na svoje

MAGAZINE
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M. DURMIC:
Nas svakodnevni i najveci problem s kojim se susrecemo jeste manjak dozvola za
medunarodni transport koje smo u obavezi posjedovati, jer nasa drzava nije Clanica evropske

unije. Medutim, broj dozvola koje Bosna i Hercegovina dobije za raspodjelu nije ni priblizno
dovoljan za sve prijevoznike koji se bave ovom djelatno$¢u. To nam je zaista velika kocnica i
upravo to je razlog zasto smo se, kao i mnogi drugi, odlucili registovati i jednu firmu u Republici
Sloveniji. Misljenja smo da ¢emo na ovaj nacin obezbijediti nase radnike u smislu sigurnih
radnih mjesta, ali i bezbijednog kretanja po cestama Evrope, jer je sve mnogo jednostavnije
kada je firma registrovana u nekoj od zemalja evropske unije. Koli¢ina tereta kojeg mi u
jednom momentu mozemo prevesti iznosi 1900 tona, 5to nije srazmjerno broju dozvola koje
posjedujemo. Najiskrenije se nadam da u buduc¢nosti ovaj problem nece biti prepreka.

vozace koji su i najbrojniji, obzirom
na djelatnost kojom se bavimo.
Oni vrlo odgovorno obavljaju
svoj posao, maksimalno vodeéi
racuna o vozilima, $to je ujedno
i uSteda na odrzavanju tih vozila.
Zbog toga smo odlucili i to uveliko
uveli u praksu da periodi¢no
pratimo  potroSnju  goriva |
nagradujemo deset vozaCa koji

su imali najmanju potrodnju goriva
u tom periodu. Smatramo da je
ovo jedan lijep vid nagradivanja
| poruka da je svaka usteda za
doborbit svih nas.

Ipak, razmisljanja smo da bi i
obrazovni sistem trebalo prilagoditi
potrebama trzista, obratiti paznju
na deficitarna zanimanja, a
u Skolama organizovati viSe

praktiénog dijela. Naa firma
Cesto pruza priliku mladim ljudima
koji Zele da uce i puno ulazemo u
obuku mladih vozaca, od kojih je
znacajan broj njih pronadao svoje
mjesto u nasoj firmi, a postoje i oni
koje je Zivotni put odveo negdje

dalje.
BH BUSINESS MAGAZINE:
Koje mjesto na trziStu

zauzima DMDE u odnosu na
konkurenciju?

D. DURMIC:

S obzirom da DMDE ima
i svoju sestrinsku firmu DEF
TRANSPORTI koja se bavi
potpuno istom djelatnos¢u i kada
saberemo rezultate od obje firme,
nalazimo se na drugom mjestu
na rang listi koju svake godine
objavljuje drzavno Ministarstvo
prometa i komunikacija.

Mi smo ponosni na svoj rezultat
i ne mozemo biti nezadovoljni,
posebno kada uzmemo u obzir
¢injenicu da smo svrstani u jednu
likvidnu i solventnu firmu, koja iz
godine u godinu biljeZi sve bolje
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poslovne uspjehe. To nam je
ujedno i podstrek za sve buduce
planove.

Zelim napomenuti da svoje
rezultate ostvarujemo u jednoj
relativno mladoj opstini, gdje je
izuzetno dobra infrastruktura,
§to naravno, pogoduje razvoju
privrede.

Stvorili smo Cvrste temelje tako
da uz minimalan rizik mozemo Siriti
svoje poslovanje i na neke druge
poslovne sfere mimo transporta
koji je naSa osnovna i glavna
djelatnost.

BH BUSINESS MAGAZINE:
Kakvim  ocjenjujete  odnos

prema predstavnicima lokalne,

kantonalne i ostalih nivoa vlasti?

M. DURMIC:

Prevashodno zelimo istaknuti
da ova firma nije simpatizer, niti
¢lan ni jedne politiCke stranke.

Podrzavamo iskljuCivo dobre
ideje i vrednujemo i pamtimo
rezultate ma ko ih ostvario.

Posmatramo to iz ugla Sta
je najbolie rjeSenje  za naSe
probleme. Do sada nismo
imali nikakvih ~ problema, niti
osporavanja ni na jednom nivou

vlasti. Naprotiv, Cesto smo imali
podrsku.

Zahvaljuju¢i trenutnoj vlasti,
nacelniku opstine i opcinskom
vijecu, Doboj Istok je sve pogodnije
tlo za privrednike. U prilog tome
govori i Cinjenica da se u Doboj

Istoku upravo realizuju dva
velika i vrijedna projekta, a to je
gradnja fabrike Furnir Fix koja Ce,
prema saznanjima koja imamo,
obezbijediti najmanje 100 radnih
mjesta i gradnja modernog trznog
centra, povrSine preko 8500 metara
kvadratnih, $to je naSa vlastita
investicija, a koja Ce takoder
ponuditi oko 100 radnih mjesta.
Opéinske sluZbe i sam nacelnik su
nam u ovom periodu velika potpora
kada je u pitanju obezbjedivanje
potrebne dokumentacije i
iznalazenje rjeSenja kako bi se
ovaj projekat zavrsio u Sto kraem
vremenskom roku. Uvijek tezimo
da zdravorazumski pronademo
rieSenje. U nasu firmu su zaista
dobrodosli svi koji Zele da priCaju o
dobrim planovima i realizaciji istih,
koji Zele da rade na unapredenju
Zivota i koji su svjesni da ako
se udruZzimo mozemo napraviti
mnogo dobra. Ponosni smo na
sve Sto smo postigli, $to zivimo

| radimo u sredini u kojoj jesmo
dobri, ali ne i najbolji jer, okruzeni
smo brojnim uspjes$nim firmama,
§to je i rezultat rada lokalne vlasti
u prethodnom periodu, a nadamo
se i buducem.

U GRADNJI JE MODERAN |
VISENAMJENSKI
POSLOVNI CENTAR

BH BUSINESS MAGAZINE:

Koje investicije  trenutno
realizujete i sa kakvim ocekivanim
efektima?

M. DURMIC:

MoZemo se pohvaliti da smo
ove godine usli u nekoliko za
nas vaznih investicija. Pored one
standardne koju imamo svake
godine, a to je ulaganje u vozni
park kompanije, ova godina
je namijenjena za ulaganja u
nekretnine.

Tako smo izvrSili  kupovinu
50 dunuma zemlje od kojih je 20
dunuma u krugu upravne zgrade
kako bismo stvorili bolje uvjete i
viSe prostora za vozila, radionicu,
autopraonicu i ostale potrebe.
Zatim smo izvrSili akviziciju fabrike
Cindal u Rudanci, za §to vodimo
pregovore  sa  potencijalnim
investitorima.

Cindal je nekadasnja cinkaona
ili slobodno mozemo reéi da je
svojevremeno bila fabrika profita
na ovim prostorima.

Ove godine smo zavrSili i
kupovinu firme Kanti¢ Kompany
koja je bila pod steCajem, a koja
je po naSem mislienju vrijedna
ulaganja.

Takoder, jedna od nasih
do sada najvecih investicija u
ovoj, ali i 2019. godini, jeste
gradnja modernog trZznog centra

MAGAZINE
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Opc¢ina Doboj Istok u narednoj godini bit ¢e bogatija za multifunkcionalni Poslovni centar DMDE-a

na podru¢ju nade opstine. Ova
investicija je vrijedna preko 10
miliona KM i kada je ovaj objekat
u pitanju, imamo zaista velika
ocekivanja. Veliki je interes za
zakup prostora, a cilj nam je da
gradani u ovom centru imaju

na raspolaganju sve ono $to im
svakodnevnica zahtijeva kao |
mjesto za relaksaciju i druzenje.
lako smo u jednom momentu
razmatrali mogucnost ulaganja u
drugim gradovima i na jadranskom
primorju, ipak smo se odlucili

novac investirati u nasoj opstini.

Smatramo da jedan ovakav
objekat fali nasoj sredini kako bi
podigao standard Zivljenja, jer Ce
prevashodno ponuditi nova radna
mjesta.

Mirsad Durmi¢ je roden 15.09.1959. godine u mjestu Svjetli¢a kod Doboja.
Zavrsio je srednju ekonomsku Skolu u Doboju. Nakon zavrSene srednje Skole,

1980. godine pocinje raditi u Stabu TO Doboj, obnaSajuci razli¢ite funkcije.

Svjestan Cinjenica i mogucih posljedica rata formira vienacionalnu jedinicu
¢ime obezbjeduje znacajne koli€ine naoruzanja i skoro godinu dana mira u zoni

svoje odgovornosti.

Osim toga ucestvuje u formiranju brigade Armije BiH, omoguc¢ava izlazak i spas
za mnoge bosnjake i hrvate iz okupiranog Doboja. Pri jednoj takvoj akciji, dok je
spaSavao sina Rasima Deli¢a, teSko je ranjen pri aktivaciji tenkovske mine.

Bez obzira na posljedice, nakon lije¢enja se vraca na duznost komandanta.
Mnoge kontroverze o njemu bile su zasnovane na glasinama i neinformiranosti.

Kraj rata doCekuje sa porodicom kao podstanar i bez bilo kakve egzistencijalne

sigurnosti.

Zahvaljuci naCelniku opstine Hasibu Subasicu, 1996. godine preuzima duznost pomocnika nacelnika, uspjesno
obavljajuci ovu funkciju sve do 2003. godine, kada se odluCuje upustiti u viastiti biznis, te na njegovu inicijativu
2004. godine sin Dino Durmi¢ osniva firmu DMDE DOO.

Danas, zajedno sa sinom, vodi firmu i ¢esto je pokretac velikih projekata u okviru iste.




